LEERGUT?

Natrlich nicht.

In 5 Schritten zum Zwischennutzer.



LEERSTAND?
NEIN DANKE!

Du hast die Nase voll von leerstehenden deprimieren-
den Geschaften in Deiner Stadt? Gut, dann lies hier
weiter, denn dieser Ratgeber hilft Dir, den Leerstand zu
nutzen. Leerstand fir Deine Ideen zu nutzen ist mietfrei:
Das nennt man dann Zwischennutzung. Diese Zwischen-
nutzung belebt die Stadt und kann dem Vermieter

helfen, neue Mieter zu finden.

Je mehr Leute sich engagieren, desto bunter, schéner
und interessanter kann Deine Heimatstadt gestaltet

werden. Das Ende der Trostlosigkeit selber machen -

NUR MUT!

Weitere Informationen findest Du im Blog bei

www.produktgesellschaft.de.

Inga J. Weihe
MACHER eV.



DEINE IDEE

Du hast einen leerstehenden Laden in Deiner
Stadt entdeckt und mochtest ihn beleben.
Deinen Ideen sind keine Grenzen gesetzt.

Schreib Deine ldee in kurzen Worten auf.

Uberleg Dir, wer sich fir Deine Idee interes-

sieren kdnnte.

Bei der Zwischennutzung unterscheidet man
zwischen folgenden Nutzungsarten:

- Eventnutzungen: fir eine einmalige oder
sich wiederholende Veranstaltung

- Interimsnutzungen: fir einen bestimmten
Zeitraum, wie beispielsweise Ausstellungen

- Starternutzungen: fir den Beginn oder das

Ausprobieren einer Geschéftsidee

NN

!

LADEN VOLL

DENKHILFE

o Was fehlt in Deiner Stadt?

o Schulen haben kreative Schiler, die unbedingt ...
... zeigen mussen - setz Dich einfach mit Lehrern zu-

sammen, Du wirst offene Ohren finden.

o Stell Dir vor, Deine Laienspielgruppe tritt in einem
Schaufenster auf - und die Zuschauer sitzen auf dem

FuBweg!

o Lade doch mal alle Birger Deiner Stadt zu einem
Feiertag ein, der sonst nur der Familie vorbehalten
ist.

o Ich wollte schon immer mal ... zeigen.

o Zeig einfach die Fotos aus Deinem letzten Urlaub
und koch im Schaufenster ein Nationalgericht aus
dem Urlaubsland - das Essen kannst Du auch fur ei-

nen guten Zweck verkaufen.

o Setz Dich mit Freunden/Deiner Sportmannschaft/
Vereinsmitgliedern zusammen - zusammen kommt
man oft auf gute Ideen, die dann auch gemeinsam

verwirklicht werden kénnen.



DEIN LADEN

Begeistere die Vermieter von Deiner Idee.
Frag, ob sie ihr Ladengeschaft fur die Nut-

zung mietfrei zur Verfigung stellen kénnen.

Erklare ihnen die Vorteile: Zwischennutzung
erhoht die Attraktivitat des Standorts, belebt
die Stadt und bringt potentielle Mieter ins
Geschaft.

Die Nebenkosten des Ladens kénnen z.B.
durch Spenden, Verkauf oder durch Unter-
stitzung der Vermieter, der Stadt oder der
umliegenden Geschéafte, die unmittelbar

durch die Belebung profitieren, gedeckt wer-

den. AuBerdem gibt es hier einen Musterver-

trag zur Zwischennutzung, den Du mit dem

Vermieter des Ladens abschliessen kannst.

LADEN VOLL

DENKHILFE

o Die Telefonnummer des Vermieters findest Du

meistens direkt am Laden.

o Erklare dem Vermieter Deine Idee am Telefon.

Schéner ist es natiirlich bei einer Tasse Kaffee!

o Such Dir Unterstiitzer, z.B. andere Ladenbesitzer,

aus dem Ladenumfeld.

o Vielleicht gibt es in Deiner Stadt einen Zustandi-
gen in der Stadtverwaltung, der Dich unterstitzt.

o Deine Idee kann am besten mit null Euro umge-
setzt werden und viel Organisationstalent. Brauchst
Du doch ein wenig Geld, versuch's doch mit einem
Sponsoring durch grélBere Betriebe in Deiner Stadt.

Begeistere die Ansprechpartner von Deiner Idee.
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DEIN PUBLIKUM

Sobald die Zwischennutzung mit allen be-
sprochen und geplant ist, informierst Du die
Offentlichkeit. Wichtig sind die Offnungs-
zeiten sowie die Beschreibung der Aktion.
Pressemitteilungen, Plakate und Handzet-
tel bieten sich an, um auf die Nutzung hin-

zuweisen und zur Erdéffnung einzuladen.

Hier findest Du die Bauanleitung fiir das
Schild, mit dem Du das Schaufenster zur In-
formation der Passanten nutzen kannst: Ein-
fach mit Kreide die neuesten Informationen

draufschreiben.

LADEN VOLL

DENKHILFE

300 mm
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30 mm

70 mm

130 mm

1000 mm

e Vorne und hinten mit schwarzem Tafellack lackieren

e Oben zwei Schraubhaken befestigen

0 MDF Platte (19 mm) zuschneiden

e Schleifen, Grundieren

o Mit einem Band im Schaufenster befestigen

e Mit Kreide beschriften

e Kanten mit leuchtender Farbe lackieren

e Trocknen und Schleifen



DEINE LADENEINRICHTUNG

Nun hélst Du den Schlussel des Ladens in der
Hand. Das Geschaft muss geputzt werden -
da fuhrt kein Weg drumrum. Danach kannst

Du es einrichten: So, wie Du es fiir Deine Idee

bendtigst. Es wird nicht nur Dir gefallen!

LADEN VOLL

DENKHILFE

o Passendes Mobiliar findest Du oft auf dem Sperr-
mdll. Ein biBchen Farbe oder neuer Stoff hilft.

o Fragin Deinem Bekanntenkreis - manch einer
wird froh sein, wenn Du nicht mehr benétigte Mo-

bel oder Haushaltswaren abholst.

o Essentiell: Glasreiniger fiir Dein Schaufenster
und Besen. Auch Klebeband solltest Du immer da-

bei haben, es wird sich bewahren!

o Wenn Dich jemand bei der Vorbereitung an-
spricht, sei freundlich, auch wenn der Stress noch

so groB ist: Es kénnte Dein erster Kunde oder Besu-

cher sein!




DEINE EROFFNUNG

Herzlichen Glickwunsch! Du hast ein leerste-

hendes Geschaft belebt.

Du bist ein MACHER.

LADEN VOLL

DENKHILFE

o Mach Fotos von der Eréffnungsparty!

o Leg ein Gastebuch aus, damit sich die Besucher

verewigen kdnnen.
o Getranke auszuschenken ist eine schone Geste.

o Stell Dich Deinen Besuchern vor und gebe ihnen

die Méglichkeit, mit Dir ins Gesprach zu kommen.

o Erzihl anderen von Deiner Erfahrung mit der Leer-
standsnutzung - je mehr mitmachen, desto schéner

und belebter wird die Innenstadt.



